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PROGRAMME DE FORMATION
Créer une entreprise en ligne

Durées possibles : 10a 50 h
Prix: 1000 a 5000 € HT

Profils des stagiaires
o Salarié en reconversion
e Porteur de projet

Prérequis

o Etre dans une démarche de création d’entreprise
e Maitrise de la langue francaise
e Avoir un projet viable a 3 ans

Objectif pédagogique

e Maitriser les compétences pour développer son activité en ligne

e Maitriser les compétences dans la création et le développement d'entreprise
e Développer une offre de service adaptée au marché

e Elaborer des plans stratégiques a long terme

e Utiliser des modeles d'analyse tels que la matrice BCG

Contenu de la formation

Module 1 : Comprendre le Monde en Ligne

Introduction a I'entreprise en ligne.

Comprendre les avantages et les défis de la présence en ligne.
Identifier les opportunités commerciales sur Internet.

Savoir comment fonctionnent les sites web et les médias sociaux.

Module 2 : Planifier Votre Entreprise

Définir votre idée d'entreprise en ligne.

Créer un plan d'affaires simple.

Comprendre votre marché cible et la concurrence.
Etablir un budget pour votre entreprise en ligne.
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Module 3 : Créer Votre Site Web

Choisir un nom de domaine et un hébergement.

Créer un site web simple sans programmation.

Ajouter du contenu attrayant et informatif.

Optimiser votre site web pour les moteurs de recherche.

Module 4 : Promouvoir Votre Entreprise

Utiliser les médias sociaux pour la promotion.
Comprendre les bases du marketing en ligne.
Créer une stratégie de contenu efficace.
Mesurer le succes de vos efforts promotionnels.

Module 5 : Gérer Votre Entreprise

Organiser la gestion de votre entreprise en ligne.
Gérer les commandes et la relation client.

Assurer la sécurité de votre entreprise en ligne.

Suivre les performances et apporter des améliorations.

Module 6 : Planifier pour la Croissance
e Comprendre les opportunités de croissance en ligne.

e Développer une stratégie de croissance progressive.
e Identifier les sources de financement si nécessaire.

Organisation de la formation

Modalité d’accompagnement : Individuelle
Moyens pédagogiques et techniques

e Dispense de la formation sous format de visioconférence individuelle synchronisée
e Documents supports de formation présentés durant la visioconférence

e Acces a une partie en e-learning asynchrones (bases techniques)

e Ftude de cas concrets en direct

e Quizz en ligne

e Mise a disposition en ligne de documents supports a la suite de la formation

Dispositif de suivi de I'exécution de d'évaluation des résultats de la formation

e Emargement numérique

e Questions écrites (QCM)

e Mises en situation

e Formulaires d'évaluation de la formation

FORMACODE : 203

A l'issue de la formation, le stagiaire se verra remettre une attestation de fin de formation.
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